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Priorisation des négociations OTC
Elaboration de la feuille de route 
La France est un des principaux exportateurs mondiaux de produits agricoles et agro-alimentaires. La diversité des produits exportés, la multiplicité des destinations et l’importance des barrières non-tarifaires au commerce conduisent à suivre de nombreux couples pays/produits. Afin de mobiliser les moyens disponibles de la manière la plus efficace, il est nécessaire de prioriser les négociations.

Le comité export SPS (Sanitaire et Phytosanitaire) et OTC (Obstacles Techniques au Commerce) piloté par FranceAgriMer, a pour objet d’établir la feuille de route de ces négociations. Les 35 filières relevant du champ de FranceAgriMer sont réparties en cinq sections qui se réunissent chacune deux fois par an :

Section I :
génétique végétale ;

Section II : 
produits végétaux ;

Section III:
génétique animale et animaux vivants ;

Section IV:
produits animaux ;

Section V :
alimentation animale et coproduits animaux.

Section VI : 
OTC (Obstacles Techniques au Commerce)
La feuille de route de négociations est arrêtée deux fois par an, après validation de son contenu, lors de ces réunions du comité export SPS. Des informations sur les opportunités de marché, la situation des opérateurs français ainsi que la difficulté des négociations à venir sont indispensables pour une bonne préparation de ces comités et la constitution de la feuille de route des négociations.

A cet effet, un formulaire-type a été élaboré. Il doit être fourni par les représentants professionnels souhaitant faire inscrire une nouvelle priorité (sous la forme d’un couple pays-produit) à la feuille de route des négociations. Il doit être envoyé à l’Unité d’appui aux exportateurs (UAEXP), accompagné de tout document que le demandeur jugera nécessaire, un mois au moins avant la tenue du comité, pour permettre son évaluation et le proposer à la validation, en comité.
Eléments à fournir pour demander l’ajout d’un couple pays/produit à la feuille de route :
· contexte de la filière et importance des marchés exports (données chiffrées à l’appui) ;
· analyse des enjeux sur le marché ciblé (historique, potentiel économique chiffré, entraves au commerce rencontrées, nomenclature douanière des produits ciblés …) ;
· objectifs de la négociation, résultats attendus et perspectives ;
· historique des actions déjà menées sur le couple pays/produit ciblé.
Critères de sélection des demandes

· enjeux commerciaux et économiques ;
· état et historique des négociations et des relations entre les autorités françaises et celles du pays tiers, notamment pour le produit considéré (ou des produits proches) ;
· situation sanitaire ou phytosanitaire de la production en France ;
· recommandations et exigences sanitaires ou phytosanitaires du pays tiers.
Calendrier indicatif :
	Réalisation de l’opération
	Date limite de dépôt de la demande à FranceAgriMer
	Arbitrage inter-filières
	Décision FranceAgriMer

	1er semestre année (n+1)
	31/10 année (n)
	Discussion en comité export  session automne année (n)
	 Mi-décembre année (n)

	2ème semestre année (n+1)
	31/04 année (n+1)
	Discussion en comité export  session printemps année (n+1)
	Juillet année (n+1)


NB : Compte-tenu du caractère imprévisible des dossiers SPS et OTC, les actions d’appui à l’exportation restent susceptibles d’évoluer, afin de s’adapter au contexte international et d’apporter ainsi une réactivité face à des opportunités d’actions, au bénéfice des filières françaises.
Point de contact :
Les informations complémentaires et le dépôt des demandes sont à adresser à :

FranceAgriMer

Unité d’Appui aux Exportateurs

Mission des Affaires Européennes et Internationales

12 rue Henri Rol Tanguy

TSA 20002

93555 Montreuil cedex, France

FRANCE
Tél : + 33 (0)1 73 30 31 71

Fax : + 33 (0)1 73 30 22 99

export@franceagrimer.fr
www.franceagrimer.fr
Demande d’ajout d’un couple pays/produit à la feuille de route OTC
Demandeur :

Nom & prénom du contact : _________________________________________________________
Société / Structure professionnelle : ________________________________________________________________________
Adresse : ________________________________________________________________________
Téléphone : ______________________________
Courriel : _______________________________________________________
Fédération dont vous êtes adhérent:  __________________________________________________
Produit :

Intitulé commercial : _______________________________________________________________

Descriptif : ______________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

Nomenclature douanière du produit affecté (SH à 8 chiffres) : ______________________________

Chiffre d’affaires export potentiel (millions euros) : _________

Préjudice causé par l’entrave (millions euros) : _________

Pays :

Pays tiers mettant en œuvre la distorsion : ______________________________________________
Problématique :

Type de difficultés d’accès au marché :
Entraves techniques OTC (procédures techniques règlementaires, normes, évaluation de conformité, etc.) ;

Description des difficultés d’accès au marché : __________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
Date d’apparition des difficultés d’accès au marché : _____________________________________
Difficultés d’accès au marché : 
Ponctuelles

Permanentes
(rayer la mention inutile)

Moyens déjà mis en œuvre pour lever ou contourner ces difficultés : ________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________
Objectifs :

Objectif de la négociation demandée : ________________________________________________

________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

Souhaits d’actions : ________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

Avez-vous déjà pris contact avec le Service économique dans le pays ciblé ? 

OUI



NON



(rayer la mention inutile)
Nom et courriel du contact au Service économique : ______________________________________

Contexte de la filière et importance des marchés à l’exportation
Analyse des enjeux sur le marché ciblé
(historique, potentiel économique, concurrence d’autres exportateurs, difficultés rencontrées)
Nombre d’opérateurs concernés par ce marché et poids dans la filière
Bénéfices attendus

Date de la demande (obligatoire) : ____________________________________________________
Structure du représentant professionnel validant la demande : ______________________________

Nom & prénom du représentant professionnel : __________________________________________

NB : l’attention du demandeur est appelée sur le fait que les renseignements doivent être chiffrés le plus précisément possible, notamment en termes de débouchés commerciaux et en ce qui concerne les bénéfices attendus de la négociation demandée.
Avis du comité 
Avis : 
__________________________________________________________________________

( Perspectives de marché
 
1 - Forte



2 - Moyenne

( Faisabilité des négociations
 
1 - Facile



2 - Difficile

( Ordre de priorité final
 
1 - Facile



2 - Difficile

Décision

( Couple pays / produit à proposer à la feuille de route

( Refusé

( Argumentaire insuffisant

( Perspectives économiques insuffisantes

( Couple pays / produit actuellement sans levier
( Autre : _______________________________________________________________
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