
 

DOUMBIA KASSIM - DISTRIBUTION 

 

Filière DISTRIBUTION 

Type d’acteur GROSSISTE F&L 

Contacs Mr DOUMBIA, 05 78 62 95 

Historique et activité 
Doumbia Kassim est un grossiste de fruits et légumes locaux et importés. 

Il vend essentiellement les légumes de saisons (courgette, concombre, salage, chou, 
tomate, poivron…) produits localement, et les produits importés (pomme de terre, 
oignon, carotte, ail…) 

Doumbia est un semi-grossiste qui s’approvisionne auprès des grossistes locaux pour 
les produits importés, et aussi auprès des paysans qui viennent lui vendre directement 
leurs récoltes. 

Pour la conservation, Doumbia dispose d’une chambre froide d’une capacité de 30 t. 

 

Approvisionnement • Via grossiste pour les produits importés. L’oignon et la pomme de terre 

viennent de la Hollande dans des conteneurs de 40 pieds pesant autour de 

30 t. On dénombre 22 palettes de 57 sacs chacune dans un conteneur 

 

• Livraison sur site pour les produits locaux 

Production (volumes) • 700 à 1000 tonnes par an pour la pomme de terre 

• 800 à 1000 tonnes par an pour l’oignon 

Débouchés • La vente se fait sur place dans le magasin pour les clients de détails. Pour les 

clients plus gros, la livraison se fait sur leur site avec des camions loués. 

• Des clients à Abidjan (supermarchés et restaurants) et à l’intérieur de pays 

Taille de l’opérateur 

Nombre de salariés 

Production (par 
rapport à la filière – 
part de marché) 

CA, Résultats 

Equipe : 

• 10 personnes 

Chiffre d’Affaires : 

• Achat d’environ 500 M FCFA en produits importés (soit 0,8 M€) 

Dynamique Stabilité des volumes 

Appréciation du 
risque logistique et 
financier 

Pas de financement des banques car le secteur ne donne pas suffisamment de garantie 

Besoins spécifiques 
en sourcing 

Pour l’instant passe par OCEANIA (filiale de Compagnie Fruitière) pour les produits FR. 

Besoins spécifiques 
en équipements et 
process 

Besoin d’une chambre froide pouvant d’une capacité de 60 tonnes de stockage 

Recommandation par 
rapport à l’offre 
française 

Vision des produits FR : 



• Bonne impression de l’offre française de pomme de terre (produits de 

qualité, mais avec des prix fluctuants) 

• Volonté de signer un partenariat avec des fournisseurs français de pomme 

de terre  

 


